Kopalnia Startup’ow
Startup XXXXXX

Formatka Pitch Deck’a



FiIrma

* Jaka jest misja firmy/zespotu?

Opisz w jednym zdaniu firme/zespdt i to czym sie zajmuje.



Problem & Rozwigzanie

e Jaki problem maja klienci w obszarze, ktory podejmuje innowacja?

* Czy jest obecnie na rynku problem lub potrzeba, ktore nie sg
zaadresowane?

* Na czym polega unikalnosc¢ sposobu w jaki prezentowana innowacja
rozwigzuje problemy klientow?



Wartosc¢ projektu (Value Proposition)
* Co projekt oferuje dla (przysztych) klientow?

e Zdefiniuj i ocen konkretne korzysci jakie klienci otrzymajg wybierajgc
prezentowany produkt lub ustuge?



Mozliwosci i Ryzyko Rynkowe

* Jaki jest potencjat rynkowy (w tym okresl czy jest on krajowy/
miedzynarodowy)?

* Jak oceniana jest wielkosc¢ rynku docelowego i jaka jego czesc
zamierza zdoby¢ nowy produkt /ustuga?

* Wyjasnij jak prezentowany produkt/ustuga bedzie odpowiadaé na
potrzeby rynku.

* Wskaz gtowne ryzyka zwigzane z wprowadzeniem innowacji na rynek
| jak planowane jest przeciwdziatanie im.



Konkurencja

* Okresl istniejgcg konkurencje oraz to jak pozycjonuje sie innowacja
W porownaniu z nig?

* W jaki sposob prezentowane rozwigzanie wygra z konkurencja?



Model biznesowy

* Jaki jest model biznesowy prezentowanego rozwigzania? W jaki
sposob bedzie ono generowac przychody?

* Okresl model przychoddéw, cennik, strukture kosztéw oraz kiedy
planowane jest pojawienie sie przychodow.



Strategia komercjalizacji i dziatan
marketingowych.

* Jaki jest plan dotarcia do partnerow wczesnowdrozeniowych
/pierwszych klientéw by wejs¢ na rynek?

* Podaj przyblizong ocene momentu w ktorym innowacja bedzie
gotowa do wdrozenia na rynek (time to market), okresl czy konieczne
jest probne wdrozenie na zasadzie pilotazu (proof of concept)



Prognozy finansowe

* Czy rozwigzanie jest juz w sprzedazy ? Czy sg juz pierwsi klienci?
* Czy masz juz plany/przewidywania dotyczgce pozyskania inwestycji
(np.: Anioty Biznesu, Venture Capitals, Kapitat Publiczny etc.)?

* Na co przeznaczone zostang pienigdze otrzymane w ramach nagrody
z konkursu?

* Podaj informacje dotyczgce poziomu i rodzaju inwestycji, ktore udato
sie pozyskac do tej pory (jesli takie istniejg)?



Zespot

* Kluczowi cztonkowie zespotu (np.: zatozyciele, partnerzy, doradcy)?

* W jaki sposob przekonasz oceniajacych, ze zespot posiada
determinacje, site i umiejetnosci by osiggng¢ komercyjny sukces
prezentowanej innowacji?

* Jakie sg dotychczasowe sukcesy biznesowe zespotu (lub jego
cztonkdéw)?



Podsumowanie

* Podsumowanie zamykajgce prezentacje. Jakie chciatbys zostawic
ostatnie wrazenie?
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